Catalogue d'états
Sage Ligne 100 Edition Pilotée

En complément de son outil d'interrogation et d'analyse, la Ligne 100 Edition Pilotée propose
des états préts a I'emploi pour vous aider a mieux gérer au quotidien :

» Des tableaux de bord 100% fonctionnels et personnalisables
» Des vues "métier" issues de |'expertise de Sage

CATALOGUE GESTION COMMERCIALE

VENTES

Ventes par client
Clients en croissance, en perte de vitesse, nouveaux ou perdus Segmentation Clients.rep
Clients de familles d’articles inactifs depuis plus d’un certain Inactif Par Famille.rep

nombre de jours

Clients inactifs sur ’ensemble de I’activité depuis plus d’un Inactif Toutes Activités.rep
certain nombre de jours

Clients fréquentant une ou plusieurs familles d’articles et pas Famille Non Fréquentée.rep
d’autres

Synthéese des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen) Ventes Client.rep
Palmares des meilleurs Clients Ventes Client.rep

Clients représentants plus de 80% du CA et de la marge Ventes Client.rep
Pondération des ventes par client Ventes Client.rep
Répartition des ventes par client (vue graphique) Ventes Client.rep
Evolution des ventes d’une période / période identique année Ventes Client.rep

passée par clients

Evolution du chiffre d’affaires et de la marge d’une Ventes Client.rep
période / période identique année passée

Détail des ventes par article Ventes Client.rep

Evolution des ventes par article d’une période / période Ventes Client.rep
identique année passée

Progression mensuelle des ventes Ventes Client.rep

La gestion en toute sérénité




Comparaison des ventes entre 2 périodes

Evolution Ventes.rep

Comparaison des prix de vente par client et par article

Comparaison des ventes réalisées a des objectifs fixés dans un
tableau Microsoft Excel

Ventes par représentant

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Comparaison Prix de Vente.rep

Objectif.rep

Ventes Représentant.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmares

Ventes Représentant.rep

Ventes Représentant.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des ventes par client

Ventes Représentant.rep

Ventes Représentant.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Représentant.rep

Ventes Représentant.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Ventes par catégorie tarifaire client

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Ventes Représentant.rep

Ventes Représentant.rep

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmares

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des ventes par client

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Ventes Catégorie Tarifaire.rep

Ventes Catégorie Tarifaire.rep
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Ventes par qualité client

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Ventes Qualité Client.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmares

Ventes Qualité Client.rep

Ventes Qualité Client.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des ventes par client

Ventes Qualité Client.rep

Ventes Qualité Client.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Qualité Client.rep

Ventes Qualité Client.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Ventes par article

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Ventes Qualité Client.rep

Ventes Qualité Client.rep

Ventes Article.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmares

Ventes Article.rep

Ventes Article.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des ventes par client

Ventes Article.rep

Ventes Article.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Article.rep

Ventes Article.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Ventes par famille d’articles

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Ventes Article.rep

Ventes Article.rep

Ventes Famille Article.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmarés

Ventes Famille Article.rep

Ventes Famille Article.rep

Pondération et regles de 20/80

Ventes Famille Article.rep
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Détail des ventes par client

Ventes Famille Article.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Famille Article.rep

Ventes Famille Article.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Ventes par affaire

Synthése des ventes (CA, Marge, Qté, Panier Moyen)

Ventes Famille Article.rep

Ventes Famille Article.rep

Ventes Code Affaire.rep

Evolution des ventes d’une période / période identique année
passée

Palmares

Ventes Code Affaire.rep

Ventes Code Affaire.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des ventes par client

Ventes Code Affaire.rep

Ventes Code Affaire.rep

Evolution des ventes par client

Détail des ventes par article

Ventes Code Affaire.rep

Ventes Code Affaire.rep

Evolution des ventes par article

Progression mensuelle des ventes

Cartographie

Chiffre d’affaires par département (France)

Ventes Code Affaire.rep

Ventes Code Affaire.rep

Cartographie France.rep

Clients actifs par département (France)

Clients actifs et inactifs par département (France)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Clients inactifs par représentant (France)

Poids des régions (France)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Chiffre d’affaires par pays (Europe)

Clients actifs par pays (Europe)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Clients actifs et inactifs par pays (Europe)

Clients inactifs par représentant (Europe)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Poids des pays (Europe)

Cartographie France.rep
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Chiffre d’affaires par continent (Monde)

Cartographie France.rep

Clients actifs par continent (Monde)

Clients actifs et inactifs par continent (Monde)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Clients inactifs par représentant (Monde)

Poids des continents (Monde)

ACHATS
Achats par fournisseurs

Synthese des achats (CA, Qté, Prix Unitaire, Panier Moyen)

Cartographie France.rep

Cartographie France.rep

Achats Fournisseur.rep

Evolution des achats d’une période / période identique année
passée

Palmares

Achats Fournisseur.rep

Achats Fournisseur.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des achats par article

Achats Fournisseur.rep

Achats Fournisseur.rep

Evolution des achats par article

Progression mensuelle des achats

Achats par articles

Synthése des achats (CA, Qté, Prix Unitaire, Panier Moyen)

Achats Fournisseur.rep

Achats Fournisseur.rep

Achats Article.rep

Evolution des achats d’une période / période identique année
passée

Palmares

Achats Article.rep

Achats Article.rep

Pondération et regles de 20/80

Détail des achats par article

Achats Article.rep

Achats Article.rep

Evolution des achats par article

Progression mensuelle des achats

Achats Article.rep

Achats Article.rep
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STOCK
Stock par articles

Référence article en stock par article

Stocks.rep

Constitution des stocks a terme par article

Rupture de stock immédiat et/ou a terme par article

Stock par dépbts

Référence article en stock par dépbt

Stocks.rep

Stocks.rep

Stocks.rep

Constitution des stocks a terme par dép6t

Rupture de stock immédiat et/ou a terme par dépobt

Retrouvez une démonstration en ligne de cette solution sur
www.sage.com

Stocks.rep

Stocks.rep

La gestion en toute sérénité






