MEMENTO LIGNE 100

Une nouvelle version qui renforce les atouts reconnus de Ligne 100 :
richesse, productivité, pertinence métier et conformité légale

Plus de 100 nouvelles fonctions pour séduire de nouveaux prospects et fidéliser vos clients déja équipés
» Enrichissement de la Gestion Commerciale pour les besoins du Négoce, Service, Industrie
» Enrichissement de la Comptabilité et optimisation de la gestion IAS/IFRS et CRC2002/10
» 16 logiciels modulaires complémentaires qui communiquent encore mieux ensemble (harmonisation
gestion des réglements), avec les outils bureautiques et vers I'extérieur (banques, DG, clients,
fournisseurs)

En 2006, deux nouveaux atouts concurrentiels sur la Ligne 100 :
Intuitivité accrue et Pilotage !

Nouveautés fonctionnelles Les bénéfices client
Outils Ligne 100 Confort d’utilisation et ouverture
* Impression au format PDF %+ Ergonomie étudiée

* Export/import des préférences %+ Intégration dans I'’environnement bureautique

* Liens Offices

* Gestion des couleurs et colonage
Ajustement automatique colonnes

* Gestion des informations libres

Une Ligne 100 plus intuitive et productive
» Harmonisation graphique (colonage, colorisation, génération pdf...)
» Fichier modéle livré en standard en Gestion Commerciale
» Fichier modéle autres éditeurs fournis avec les I/E paramétrables

Ligne 100 Pilotée

Nouveautés fonctionnelles Les bénéfices client : optimisation de la performance
*  Vues métiers (Comptabilité, Gestion Amélioration de la productivité
Commerciale, Paie) + Passer plus de temps a analyser qu’a construire des
» (Catalogue d’états a forte valeur ajoutée tableaux de bord
(250) %+ Se concentrer davantage sur I'action que sur la recherche
* Consultation, modification et création des bonnes informations
d'états Prise de décision facilitée pour tous
* Acces en temps réel aux données + Avoir toujours accés aux indicateurs pertinents
(Ligne 100 pour SQL Server) %+ Utilisable pour les décisions stratégiques (gérants) ou
e Multi-sources et multi-sociétés pour les « décisions du quotidien » des utilisateurs L100
Gain en réactivité
+ Autonomie de l'utilisateur

Une nouvelle Ligne 100 pilotée pour conquérir davantage de clients et d'utilisateurs au sein des PME !
» Intégration directe de fonctions de pilotage riches et axées utilisateur final PME
» Indispensable pour les gérants mais aussi pour tous les utilisateurs opérationnels de la L100
» Exploitation facilitée des données: interrogation, reporting et analyse simplifiés
» Possibilité de consulter/personnaliser/ créer des états

Points clés

De nouveaux atouts concurrentiels sur la Ligne 100 en 20086, a intégrer dés a présent dans vos méthodes de vente
pour doper votre réussite commerciale.

Les outils a votre disposition
» Un script de démonstration « Choc » pour présenter le meilleur de la Ligne 100 en avant vente
» De nouveaux Ateliers Commerciaux Ligne 100 pour présenter autrement la Ligne 100
» Formations Nouveautés V14 (2j), formation Ligne 100 pilotée (2j)
» Le communiqué de lancement de la Ligne 100 V14
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MEMENTO GESTION COMPTABLE ET FINANCIERE

La réponse a tous les besoins comptables et financiers de I’entreprise

avec une offre unique sur le marché

<+—>
Moyens de Paiement 100
Telbac 100 Sage e-Solvabilité
I / Sage t-mail
Comptabilité 100
Comptabilité générale,
+— auxiliaire, analytique et —
Suivi de Trésorerie 100 budgétaire
Gestion Sage directDéclaration
Commerciale

!

Immobilisations 100 <«—>

100

Etats Comptable et Fiscaux 100

Le pilotage au coeur du processus comptable pour exploiter 'ensemble des données de I'entreprise et analyser
avec pertinence l'information (Tableaux de bord, Reporting, indicateurs clés).

Atouts des nouveautés V14

Comptabilité 100

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Saisie
* Gestion des modeles en saisie par piece

Productivité

%+ Gain de temps : réduction du nombre de zones
a saisir

%+ Simplification de la saisie pour plus d’efficacité

Recouvrement
* Gestion des historiques des rappels dans la
fiche tiers

e Calcul automatique des intéréts de retard
e Imputation de frais d’'impayés

Synthése et automatisation

%+ Impression et justification facilitées des états
de rapprochement

%+ Visualisation rapide de I'ensemble des actions
de recouvrement pour chaque client

%+ Automatisation et efficacité de la chaine de
recouvrement

Import/export

* Import paramétrable : Enrichissement de la
fonction avec possibilité de renumérotation
des comptes

e Import/export XML

Ouverture et compatibilité améliorée

+ Récupération des données d’un logiciel tiers
facilitée

%+ Souplesse accrue pour les exports et les
imports de données

Rapprochement bancaire
* Rapprochement bancaire manuel
o Tri sur montant
o  Gestion de la date de rapprochement
o  Rapprochement simultané de plusieurs
lignes
* Rapprochement bancaire automatique sur
numéro de facture

Automatisation et fiabilité

%+ Automatisation du rapprochement

4+ Meilleure concordance des criteres de
rapprochement
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Immobilisations 100

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Optimisation IFRS

* Gestion de deux plans d’amortissements
supplémentaires (économique et natif)

e Gestion de la norme d’impression

* Révision de la valeur résiduelle

* Gestion des contrats de location
financement

Compatibilité légale
Prise en charge compleéte de I'lFRS
%+ Gestion au choix en écritures National ou IFRS

Gestion des composants

* Volet « Nomenclature » dans les biens
composés

* Renouvellement de composant

* Impression du détail des composants

Compatibilité légale
Prise en charge compléte de 'lFRS et de la
norme CRC 2002-10

4+ Gestion de I'lFRS et de la norme CRC 2002-10

Révision des plans d’amortissement
e Valeur d’acquisition

* Durée d’amortissement

e Valeur résiduelle

Compatibilité légale
Prise en charge compléte de I'lFRS

Moyens de Paiement 100

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Saisie Multi-Utilisateurs sur un méme mode

de réeglement

* La saisie et la gestion possédent leur propre
point d’entrée

* Gestion d’'une référence bordereau a
numérotation automatique

Productivite
%+ Gain de temps
+ Facilite la gestion de volume important

Gestion des réglements unifiés entre
Comptabilité/Moyens de Paiement et Gestion
Commerciale

Meilleure organisation et productivité client
accrue

Points clés

Une réponse intégrée et modulaire au besoins comptables et financiers des PME :
» Réponse fonctionnelle étendue pour plus de productivité

v v v Vv
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Meilleure communication entre les modules

Offre de télé déclaration intégrée pour la TVA et TDFC

Réponse légale conforme aux normes comptables IFRS et CRC-2002-10
Réponse au besoin d’ouverture sur les tiers (banque, clients, fournisseurs)

Février 2006



MEMENTO GESTION DE L’ACTIVITE COMMERCIALE

La réponse a tous les besoins de gestion de I’activité commerciale
avec une offre unique sur le marché

Boutique en ligne

Extranet Client ?} .

Senvice Comptabilite
Contréle de gestion

Nomade - Intranet
Foree de wvente

| = L Comptabilité 100 Fahrication e
Service Commercial __::'|"|"|
£ Administration des Wentes ,J'

Achats
Gestion Commerciale 100 /

Filiales
. Franchizes

Ezpace de wente
Déacentralisé

Atouts des nouveautés V14

Gestion Commerciale 100
Nouveautés fonctionnelles Les bénéfices client

Process de gestion et confort d’utilisation renforcés
* Numérotation automatique références et | # Simplification de la gestion administrative

codes barre %+ Productivité
* Gestion des engagements %+ Intégration optimisée Ligne 100 et dans
* Harmonisation des réglements I'environnement bureautique

Qualité de la relation commerciale, aide a la décision,
productivité

Négoce

* Réapprovisionnement a date

* Interrogation de stock prévisionnel a date
Industrie

* Nomenclatures variables

* Nomenclatures a gamme

* Gestion des prévisions commerciales

* Tragabilité des n°de série / lots

Service

* Gestion des prestations types

* Impression PDF et liens Office

Optimisation des délais de livraison client

Gestion des stocks en flux tendu

Maitrise du stock, des co(ts de réapprovisionnement
Aide a la décision — choix du fournisseur

Gestion de la tracabilité Séries Lots / EAN128 - SSCC
Souplesse adaptée au process de I'entreprise
Anticipation, gestion des fabrications a la demande

Définition de documents type
Personnalisation des prestations

ek kb
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Atouts fondamentaux Gestion Commerciale 100

Fonctionnel

Les bénéfices client

Puissance de paramétrage
Intégration avec Comptabilité 100
= base de données commune

%+ souplesse de personnalisation
+ productivité : saisie unique + lien direct

Profondeur fonctionnelle

Prise en charge « métier » avancée

+ livraisons clients, picking, packing,

suivi des colts, calcul de rentabilité a I'affaire
simulation de fabrication, optimisation de la capacité de
production

gestion du stock optimisée (interrogation de stock +
réapprovisionnement + tracabilité)

Offre élargie modulaire et intégrée

+
+
+
+ prise en charge naturelle de 'ensemble des besoins
périphériques

Saisie de Caisse Décentralisée 1

00 V14

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Intégration des Nouveautés Gestion
Commerciale 100

Gestion des bons d’achat

Billetage

Plus de service client
4+ Un service client encore renforcé
+ Optimisation du contrdle de fond de caisse

E-commerce 100 V14

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Module Nomade et Module Client
Modification des commandes client
Gestion des codes remise

Indication d’'un seuil de commande
Module Boutique

Référencement Internet optimisé

Gestion des codes remise

Elargissement des solutions de paiement

Visibilité, souplesse commerciale et confiance client
+ plus de souplesse dans le traitement des commandes
client et dans la gestion des offres

plus de visibilité sur Internet

une offre de paiement inégalable

+
+

Sage Contact V8

Nouveautés fonctionnelles

Les bénéfices client

Optimisation des performances
Ouverture aux connexions distantes
Gestion des contacts et des rendez-vous
renforcée

Prise en charge des nomades, productivité

Points clés

Prise en charge fonctionnelle maximum en standard :

Achat / Vente / Stock
Livraisons / Fabrication & assemblage

>
>

/ Gestion des affaires

Souplesse dans la prise en charge des besoins spécifiques :

>
>

en standard avec les versions sectorisées,
sur-mesure avec SQL Server et les Objets Métier

Intégration optimale avec Comptabilité 100 et Moyens de Paiement 100

Périmeétre fonctionnel inégalé avec :
»
périphériques de caisse

»

»
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Saisie de Caisse Décentralisée 100 : gestion décentralisée des stocks et des ventes +

E-commerce 100 : Intranet force de vente, Extranet Client B2B, Boutique en ligne B2C
Sage Contact : gestion des contacts et des opportunités commerciales
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MEMENTO GESTION DE L’ACTIVITE COMMERCIALE

Gestion Commerciale 100 pour le Service :
rentabilité des affaires, prestations & SAV

Gestion des affaires

& Imputation des colits

# Interrogation par affaire
® Calcul de rentabilité

+ Aide a la décision

SAV

® Bons d'intervention

e Imputation des colts humains /
ressources - facturé / non facturé

s Echanges, préts (gestion de stocks)

)

» Base articles

» Base fournisseurs
« Base clients

o Tarifs

» Stocks

+—>

Chaine Achats / Ventes

® Devis

# Bon de commande

» Facturation -
Facturation périodique

# Gestion des contrats

Comptabi

Gestion Commerciale 100 pour I'Industrie :
approvisionnement, tracabilité, fabrication & livraison

Responsable logisitique

S.AV.

Tracabilité

Echanges

Gestlon entrée / sortie

Fabrication avancée
Gestion de nomenclature
Gamme opératoire

Suivi des colts de
fabrication

Simulation de fabrication :
ressources, composants
PF-OF - BF

ervice études

[

Base articles

Base fournisseurs
Base clients

Tarifs

Stocks |
» Aterme / disponible / réel
@ Emplacements

Chaine Achats
Approvisionnement
Réapprovisiannement
Bon de commande
Facturation fournisseur

4

Chaine Ventes

Devis

Bon de commande
Livraison :picking / packing
Facturation

Comptabilité fournisseur

Comptabilité

» Gestion des Immobilisations
® Gestion des Moyens de Paiement

Sage - Ligne 100 V14

® Suivi de Trésorerie
» Reporting
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